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	Program szkolenia: FUNDRAISING – efektywne pozyskiwanie środków przez NGO
organizowanego w ramach projektu. Akcelerator NGO
Trener: Andrzej Pietrucha

Data: 09.11.2013
Miejsce: Czarnków, ul. Kościuszki 88

	I DZIEŃ – 09.11.2013

	  Godzina
	Temat

	09.00 -10.30
	Wprowadzenie do fundraisingu

- źródła finansowania organizacji

- cykl fundraisingowy

- podstawowe pojęcia – przegląd

	10.30-10.45
	Przerwa 

	10.45 – 12.00
	Współpraca z firmami

- źródła informacji o partnerze

- formy wsparcia i współpracy

- społeczna odpowiedzialność biznesu

	12.00 – 12.30
	Przerwa na obiad

	12.30 – 14.00
	Współpraca z firmami

- nawiązanie i utrzymanie relacji

- podziękowania

- przykłady udanych projektów prowadzonych we współpracy z biznesem

	14.00 – 14.15
	Przerwa 

	14.15 – 16.00
	Współpraca z firmami

- przygotowywanie oferty współpracy na przykładach

- omówienie i podsumowanie modułu dot. fundraisingu korporacyjnego

	16.00
	Zakończenie


Andrzej Piertucha -  ekspert w zakresie marketingu i fundraisingu w organizacjach non-profit, trener. Absolwent historii na Uniwersytecie Warszawskim, Charity Marketing and Fundraising w Cass Business School/City University w Londynie (MSc) oraz Szkoły Trenerów Organizacji Pozarządowych STOP. Interesuje się wykorzystaniem narzędzi marketingowych w działaniach fundacji i Stowarzyszeń. Członek Zarządu Polskiego Stowarzyszenia Fundraisingu oraz członek Stowarzyszenia Trenerów Organizacji Pozarządowych. Od 1999 związany z organizacjami pozarządowymi: fundacja Wspólna Droga, fundacja ITAKA, obecnie prezes Fundacji Banku Ochrony Środowiska.
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